#o2wantsYOU - \Werde auch Du Teil unseres einzigartigen Teams und lass uns

gemeinsam etwas bewegen!

Was sind Deine Herausforderungen? ]

Was bringst Du mit?

Mitarbeit im B2B Sales & Channel Development Team bei der Iden-
tifikation, Analyse sowie Umsetzung von B2B Sales & Channel De-
velopment Themen

UnterstUtzung von bereichsubergreifenden Projekten zur Planung
und Umsetzung von Projekten und MaBnahmen

Mitarbeit bei der Erstellung von Entscheidungsvorlagen sowie ei-
genstandige Erstellung von Prasentationen fur verschiedene Gre-
mien

Zusammenarbeit und aktives Schnittstellenmanagement zwischen
SME Sales, Product & Marketing und Commercial Management
Erarbeitung, Abstimmung und Kommunikation von vertriebsrele-
vanten Inhalten Richtung Sales und relevanten Stakeholdern
Operative und strategische Unterstlitzung des Vorgesetzten in
Day-to-Day Aktivitaten

Betriebswirtschaftliches Studium (oder vergleichbare Fachrich-
tungen), Bachelor im hoheren Semester oder Master (mind. noch
ein Jahr immatrikuliert)

Erste Berufserfahrung als Werkstudent oder Praktikant im Be-
reich Business Development oder Consulting winschenswert
Macher-Mentalitat, Neugier und die Fahigkeit, andere zu inspirie-
ren

Ausgepragtes analytisches, konzeptionelles sowie ,out-of-the-
box” Denken und Handeln

Kenntnisse in der Anwendung von agilen Arbeitsweisen bzw.
New Ways of Working wunschenswert

Hohe Team- und Kommunikationsfahigkeit

Sehr gute MS Office Kenntnisse insbesondere in Power Point
und Excel

Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Scanne den
QR-Code
und bewirb
Dich bei uns!

Alle Infos zu Deiner Bewerbung:

Bewirb Dich mit Deinem aussagekraftigen Lebenslauf Gber unser Bewerberportal: https://jobs.telefonica.com/?locale=de_DE
Bei Ruckfragen wende Dich bitte an unser Talent-Operations Team: talent-operations@telefonica.com

Bewerber:innen (m/w/d) mit einer Schwerbehinderung werden bevorzugt berlicksichtigt

Alle Geschlechter sind bei uns gleichermaBen willkommen



mailto:talent-operations@telefonica.com

